
Markus Liebscher 
gründete den Club 2011. 
Fotos: J&A Photos
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Man kann einen 
Arbeitstag auch 
schlechter begin-
nen. Also ohne 

gedeckten Frühstückstisch 
mit Orangensaft, Brötchen, 
Obstsalat, Marmelade, Auf-
schnitt und Käse. Oder oh-
ne den phantastischen Pa-
noramablick über Palmas 
Paseo Marítimo aus dem 2. 
Stock des Hotels Melià Pal-
ma Marina. Für die Teilneh-
mer des deutschsprachigen 
Unterneh mer-Netzwerkes 
"Business de Baleares" be-

ginnt so ein Tag an jedem 
Mittwoch um 8. Dann treffen 
sich in dem gläsernen Konfe-
renzsaal des Hotels rund 35 
in diversen Branchen tätige 
Frauen und Männer, um bei 
Kaffee und Croissants ihr ge-
meinsam gesponnenes Netz 
aus Kundenkontakten in 
eigenen Umsatz zu verwan-
deln. Und das klappt her-
vorragend. Knapp drei Mil-
lionen Euro Auftragsumsatz 
generierte der Business-Club 
innerhalb seiner Mitglieder 
zwischen Juli 2019 und Juli 

2020. Und das trotz Corona 
und Wirtschaftsrezession. 

"Unser Konzept ist so sim-
pel wie erfolgreich", sagt 
Club-Präsident Markus Lieb-
scher, der das Netzwerk  zu-
sammen mit befreundeten 
Unternehmern vor fast ge-
nau 10 Jahren aus der Taufe 
hob. Am besten lässt es sich 
so erklären: Ein im Business 
Club vertretener Elektriker 
wird von einem seiner Kun-
den irgendwann gefragt, ob 
er nicht vielleicht einen zu-
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Geschäftserfolg bei Kaffee und Croissants. 
Das deutschsprachige Unternehmernetzwerk 
"Business de Baleares" feiert 10jähriges Jubiläum.

– Stärken erkennen  – Potentiale nutzen  – Erfolge ausbauen
Erfolg mit System! Mit dem Wissen um die eigenen Stärken und Begrenzungen 
sind Sie in der Lage, die passenden Methoden und Techniken im Umgang 
mit Kunden, Mitarbeitern und auch im privaten Umkreis bewusst zu wählen 
und erfolgreicher einzusetzen.

FRÜHSTÜCK MIT 
HERVORRAGENDEN 
AUSSICHTEN

http://structogram-mallorca.net


Mitglieder stellen ihr 
Geschäftsangebot vor. Wer dafür 

zu lange braucht, bekommt die 
Signal-Sirene gezeigt. Fotos: J&A Photos

AUSGABE 98 | JULI 2021 SERVICE 41

verlässigen Gärtner auf der 
Insel kenne. Oder einen Steu-
erberater, Medienberater,  
Innenausstatter, Immobilien-
verkäufer, Anwalt, Physio-
therapeuten, Sprachlehrer 
oder sonst einen Vertreter 
aus Handwerk, Gewerbe 
oder Dienstleistung. Und der 
Elektriker greift bei seiner 
Empfehlung auf das Ange-
bot eines der dafür in Frage 
kommenden Club-Mitglieder 
zurück. Das war´s. 
"Durch die Weiterempfeh-
lung und Vermittlung können  
innerhalb der Gruppe neue 
Kundenkreise erschlossen 
werden", sagt Liebscher. 
Um Interessenskonflikte zu 
vermeiden, werden im Netz-
werk nur Branchenvertreter 
aufgenommen, deren Ge-
schäftszweig noch nicht von 
einem anderen Mitglied re-
präsentiert ist.
Der Ablauf der wöchentlichen 
Treffen ist strikt vorgegeben. 
"Jedes Mitglied stellt nach 
Aufruf sein Produkt oder sei-
ne Dienstleistung vor", sagt 
Liebscher. Jeder dieser Vor-
träge ist zeitlich begrenzt. 
"Jedes Mitglied kann zudem 
einen bekannten oder inte-
ressierten Unternehmer zu 
einem Schnupperbesuch bei 
uns einladen. Auch dieser be-
kommt dann die Möglichkeit, 
sein Geschäftsmodell vorzu-
stellen."

Damit die Vortragsreihe zeit-
lich nicht ausufert, ist die 
Sprechzeit auf maximal 60 
Sekunden begrenzt. Wer län-
ger spricht, bekommt von 
Liebscher die Signal-Sirene 
gezeigt, als Aufforderung 
zum Ende zu kommen. 

Nach der Vortragsrunde wer-
den die innerhalb der Woche 
"gesammelten" Geschäfts-
anfragen zwischen den Mit-
gliedern ausgetauscht. Führt  
einer der weitergereichten 
Kontakte später zu einem 
Auftragsabschluss, erhält der 
"Vermittler" ein Danke-Kärt-
chen unter Angabe des dabei  
generierten Umsatzes.
"Der Business Club ist so-
wohl für Geschäftsanfänger 
als auch renommierte Unter-
nehmen die perfekte Mög-
lichkeit, neue Kundenkreise 
zu erschließen", sagt Holger 
Fischer, Geschäftsführer der 
Firma "f&b" sowie langjähri-
ges Club-Mitglied. 

Weiterer Vorteil: "Bei unseren 
Treffen erhalte ich zahlreiche 
Informationen über die ak-
tuelle Lage in den jeweiligen 
Branchen. Also eine Art wö-
chentlicher  Marktanalyse 
von unschätzbarem Wert", 
meint Roman Ebmeier, Ge-
schäftsführer der Firma "Me-
diagroup Balear" und Her-
ausgeber der Inselzeitung. 

Weitere Infos:

Deutschsprachiges 
Unternehmer-Netzwerk 
"Business de Baleares"

Gegründet 2011
ca. 35 Mitglieder

Beitrag: 650 Euro pro Jahr

Jeden Mittwoch 
Business-Frühstück 
(ca. 8.00 - 9.30 Uhr)

business-club-mallorca.com
Tel. 971 142 272

Redaktion

f&b mosquiteras s.l. 
C/. Mar Mediterraneo 61, Local 1
Polígono Son Bugadelles
E-07180 Santa Ponsa/Calvia

Tel.: +34 971 69 69 79
Fax: +34 971 69 35 91
eMail: info@f-und-b.com

DRAUSSEN 
ZUHAUSE

Neher Insektenschutz
Solisyteme - Bioklimatische Pergola

Roma Rollläden & ZipScreens
Ehret Alu-Klappläden

Hörmann Garagentore
Holz-, Alu-, Kunststoff-Fenster

Weinor
Markisen & Terrassendächer

Die App zum Business-Club

Das deutschsprachige Unternehmernetzwerk "Business 
de Baleares" hat eine kostenlose Smartphone App her-
ausgebracht, mit vielen praktischen Tipps und Infos zum 
Leben und Arbeiten auf Mallorca. So finden sich bei-
spielsweise unter dem Eintrag "Der Mallorca Guide" nicht 
nur wichtige Telefonnummern und Kontaktdaten von 
Kranken häusern, Ärzten, Apotheken, Rathäusern, öffentlichen Verkehrsmitteln oder 
Rundum-die-Uhr geöffneten Geschäften, sondern auch Informationen zu Wochenmärk-
ten, Feiertagen, Stränden oder Ausflugsmöglichkeiten. Außerdem stehen auf Abruf alle 
Kontaktdaten der im Business-Club registrierten Mitglieder diverser Branchen (Handwerker, 
Dienstleistungsunternehmen, etc.) bereit. Die Smartphone App "Business de Baleares" kann 
kostenlos im Appstore von Apple oder dem Google Play Store heruntergeladen werden.


